
独占販売契約の交渉方法



独占販売契約で破綻する場合の交渉

独占契約を求めると・・・

MOQが上がったり、年間の購入数を求められる場合があります。
そんな時、どのように交渉したら良いでしょうか？



独占販売契約に対するお互いの考え

【我々はなぜ必要か？】

― 並行輸入品など、他の販売者への流出を防ぐた
め
― Makuakeでの審査を通すため

【メーカーはなぜ懸念するか？】

― 1社にだけ販売権を渡すリスク
― 「この会社がこけたらどうしよう・・・」



独占販売契約で破綻する場合の交渉

6ヶ月の期間限定で
独占販売権を交渉する



WORK TIME

独占販売契約を交渉するテンプレートを作成
しよう！！



期間限定の独占販売契約の交渉例文

その他の期間はあなたの裁量を日本で認めることで、独占販売契約を全て渡せない状況を懸念する方でもリスクを抑えられる
と理解しています。日本で扱える国内のストアランキングとは、クラウドファンディングでのテストマーケティングを行うこ
とです。これによって、商品が日本のマーケットでどのくらい認知されるのかがわかります。また、市場の声を聞くことがで
きるので、あなたにとって商品開発のヒントにもなると思います。

私たちが独占権を持ちたい理由の1つは、クラウドファンディングでテストマーケティングを行いたいからです。日本のクラウ
ドファンディングサイトでは、転売業者が同じ商品を出品できないというルールがあります。そういった理由から、独占販売
契約をお願いしております。

そこでご提案なのですが、6ヶ月間限定の独占販売契約をご検討いただけませんか？　そうすればお互いのリスクを最小限に抑
えることができます。

※交渉例文



技適・PSEの交渉方法



技適・PSEの交渉の選択肢

選択肢1 まずは、メーカー負担でお願いする

選択肢2 卸値に上乗せして、先出し資金を無しにしてもらう

選択肢3 撤退。次の商品を検討する（技適・PSEが不要なジャンルに絞る）



あることをすると

返信さえくれば、50%の確率で契約できる



オンライン商談



オンライン商談の成果イメージ

「夏の必需品　体感−10℃　冷感バンド」のように、オンライン商談から実際に支援金額2,290,000円／支援者590人を集め
たプロジェクトもあります。



オンライン商談のメリット

1、相手との距離感が一気に縮まる

2、メールで数週間かかることが1時間で終わる

3、好条件を引き出せる

4、メーカー側もステイホームで受けてくれやすい



オンライン商談の不安①

言葉はどうすれば良いの？？？

1、相手が通訳を用意してくれることもある

2、こちらで通訳を手配する



海外製品の日本における販売権利に関する交渉の翻訳・通訳

1時間で5,000円程度でやってくれます！



オンライン商談の不安②

「何を話して良いか分からない・・・」

相手から聞かれることは、ほぼ一緒です。
「交渉ガイド」を見て、事前に質問と回答を準備しておくと良いでしょう。



大事なマインドとして

失敗とチャレンジを愛そう



おすすめのアプローチ先

商品が決まったらサンプルを取り寄せて、早めにMakuakeに申し込みをする



おすすめのアプローチ先

世界初の商品しかクラファンできません



おすすめのアプローチ先

韓国

なぜか返信率が高い／近い！！



おすすめのアプローチ先
韓国のモール系ECサイト「29cm」



おすすめのアプローチ先
国内展示会に出展している海外企業



招待券には、展示会情報が満載！

出展企業一覧がわかるので…事前にメール営業をかけることも可能！



英語（外国語）への対応

― メールベースは基本的にGoogle翻訳でOK
― 現地での交渉は通訳がいた方が良い
― Google翻訳でもポケトークの代わりになる
― 電話で営業ができると最強



無料でネイティブに添削してもらう方法

語学学習専用のSNSで友達を作りましょう



交渉が不安な方へ

クラファン交渉ガイド、作成しました



OEMクラファン



商品選定の細かい流れ

オリジナル商品化
（OEM）

➜ サンプル取り寄せ ➜ 見積もり依頼 ➜
サンプル作成・発注

契約

海外メーカー独占
販売契約

➜
メール営業／海外

展示会
➜ 条件交渉 ➜ 独占販売契約

どちらのルートも、最終的には「出品」へ



OEMとは

オリジナル・エクイップメント・マニュファクチャリングの略。
製造メーカーが他社ブランドの製品を製造すること。

既存のヒット商品を、作り変えるイメージです。



OEMクラファンの最大のメリット

クラウドファンディングが、独占販売契約なしでできる



OEMの例

卸値 2,000円　→　販売価格 7,980円



OEM見積価格

見積価格：1,000円



OEMする商品を決める手順

1、売れる法則に合った商品を見つける

2、サンプルを取り寄せる

3、業者にオリジナル商品にしてもらう



OEMクラファンのメリット

1、独占販売契約をしなくても良い

2、ヒット商品を模倣するので、ヒットの可能性が高い

3、原価が安く、利益率が高い

4、海外向けに輸出できる



OEMクラファンのデメリット

1、初期ロット（MOQ）がほぼ確実に発生する

2、サンプル作成に先出し資金がかかる

3、宣材写真をこちらで作成しなくてはならない



OEMメーカーの2つの探し方

1、海外の展示会に出店してるメーカーに依頼する

2、海外の卸しサイトから探す



OEMメーカーの探し方①

海外の展示会のHPで業者を探しましょう

海外の展示会に出店してるメーカーに依頼する



展示会に出店している企業の種類

超大手ブランド

（SONY等）※基本、無視
でOK

中〜大ブランド

（DJI等）日本に既に代理店
がある場合が多い。欧州企
業の一部にチャンスあり

小ブランド

スタートアップ企業。斬新
な商品が多くチャンス。独
占販売契約を狙っていく

製造メーカー工場

OEMの依頼可。OEMでク
ラファン可能だが難易度は
一番高い。ブランドもここ
に依頼している



CES2020



CESのHPから誰でもアプローチが可能



狙い目だったエリア①

スタートアップ企業が多く出店。斬新な商品が多くチャンス。独占販売契約を狙っていく

Sands、Venetian



狙い目だったエリア②

中ブランド企業が出店。既に日本で代理店がある企業も多いが、欧州企業の一部は未進出のためチャンスあり

South Hall



狙い目だったエリア③

OEMの依頼先。OEMでクラファン可能。難易度は一番高いが、ブランド企業もここに依頼している

South Plaza



OEMメーカーの探し方

キーワードを入れて検索

広東フェアのHPで探してみる



OEMメーカーの探し方

希望の商品がOEM可能か、問い合わせして確認する

広東フェアのHPで探してみる



OEMメーカーの探し方

キーワードを入れて検索

HKTDCのHPで探してみる



OEMメーカーの探し方

希望の商品がOEM可能か、問い合わせして確認する

HKTDCのHPで探してみる



OEMメーカーに確認すること

1、依頼したい商品がOEM可能か？

2、MOQはいくつからか？

3、卸値はいくらか？

4、サンプル作成にいくらかかるか？

5、本発注はサンプルを見てからで良いか？

6、技適・PSEなどの認証の有無



OEM商品とOEMメーカーを探しやすいサイト



OEMメーカーの2つの探し方

1、海外の展示会に出店してるメーカーに依頼する

2、海外の卸しサイトから探す



中国の卸しサイト


